Modulo 1

Explorando Empreendedorismo
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Atividade 1b

e Aliados

— Comprometidos com o seu sucesso pessoal
 Advogados

— Apresentam oportunidades
* Atores

— Trocam informacoOes de valor
e Associados

— Compartilham associacoes a grupos
 Conhecidos

— Podem ser encontrados novamente
e Acidentes

— Provavelmente nunca mais serao encontrados
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* Vocé tem o0 que é necessario para ser um
empreendedor?

* Qual o objetivo do seu negdcio?

 Como este objetivo esta alinhado com seus
planos de vida, familia, aposentadoria, etc.?
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O Empreendedor

* Problemas ou oportunidades?

e AcOes em resposta aos riscos

* Criacao de valor

* Solucdes pelas quais alguém quer pagar
* Necessidades de controlar seu destino

* Trazer os sonhos para o mercado
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O Empreendedor

 Reconhece uma oportunidade
e Constroi um plano de vendas e mercado

* Converte potenciais interessados em
compradores

e (Gerencia riscos
* Encontra capital financeiro

e Constroi e gerencia uma equipe de alto
desempenho
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Mentores

 De Negocio

e Técnico
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Conhecimento e Experiéncia

* “Vocé nao precisa de uma idéia fantastica
para abrir um negocio, precisa de uma idéia
viavel”.

* 12% dos negocios vem de idéias

extraordinarias, 88% vem de uma execucao
extraordinaria de uma idéia normal.

 Conhecimento do negodcio ou do setor é
vantagem competitiva.
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Eu sou um empreendedor?

* Quanto controle eu quero sobre o meu futuro?
e Estou contando com uma idéia fantastica ou uma
viavel?

* Estou construindo sobre minha experiéncia em
uma industria ou entrando em um territorio
desconhecido?

e Como eu descrevo meu desejo, direcionamento e
entusiasmo em relacao a minha idéia de novo
negocio?
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Gerenciando Riscos

* Pensar cuidadosamente no produto ou servico
 Montar uma equipe multidisciplinar
 Comecar pequeno e testar a idéia

* Planejar
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Tracos do Empreendedor

* Desejo de vencer

* Paixao

* Determinacao

* Energia fisica

* Resistente

* Responsabilidade

* Confianca

e Auto-disciplina

* Etica

 Responsabilidade social e ambiental
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Planejamento

Viagem

* Destino

e Atividades

* Acompanhantes

e Servicos necessarios
* Bagagem

* Dinheiro

* Duracao
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Negdcio

Visao Pessoal

Conceito do negdcio
Equipe

Recursos

Plano de Negodcios
Fontes de financiamento

Estratégia de saida



Escolhas Pessoais

* Dedicacao
* Flexibilidade
* Localizacao
* Viagens

 Moral, ética e padroes
* Exigéncias fisicas
 Envolvimento familiar
* Ganhos futuros
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Escolhas Profissionais

* Poder ou status

* Interacao social

* Envolvimento na operacao diaria

* Experiéncia, habilidades e preferéncias
* Seguranca

* Crescimento profissional

* Crescimento do negdcio ou desenvolvimento
pessoal
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Conceito do Negocio

e Qual seu produto ou servico e o que ele faz?

e Como ele é diferente de outros produtos ou
Servicos?

* Quem vai comprar?
* Por que vai comprar?

e Como o produto ou servico sera promovido e
vendido/oferecido?
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Exercicio

 Construir um discurso de venda de 30
segundos sobre vocé.

© Fabio Queda Bueno da Silva, 2010.



Leitura

e Atributos de um conceito de negodcio de
sucesso — pp. 18.

* Falhas fatais em conceitos de negdcios — pp.
19.
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